
　　ホームページは

　もう一人の営業マンです。
・CMSって何？
Contents Management System(コンテンツ・
マネジメント・システム)。略してCMS。ホーム
ページを作成・更新・管理するためのシス
テムです。「「Blog」もCMSの一種。

・ホームページ制作・リニューアル検討中・有効活用したい方は　↓　　無料DEMO受付中
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オープンソースCMS　Joomla（ジュームラ）の提案

■CMS（コンテンツ・マネジメント・システム）とは、ホームページに不慣れな担当者でも、
コンテンツの作成・更新が手軽に行えるシステムです。

■「必要な情報を、必要な時に、必要な人に！」　
　　ホームページは、もう一つの販売チャネル。
　ＣＭＳ-Joomla（ジュームラ）を使えば、胸を張ってそう言えます。

■Joomlaなら日時を指定した更新、管理者による公開・非公開、検索エンジン対策
（SEO）、サイト管理等をトータルで管理出来ます。

■社員全員で更新したい。デザインは統一したい。タイムリーに自社で更新したい。
　　SEO対策もやりたい。

インターネット・ユーザーは既に７千万人とも８千万人とも言われる時代。
あなたの会社の社員も、メーカー情報、商品情報をインターネットで入手しています。
同じようにお客様自身も、欲しい情報はインターネットで入手しています。

多くの営業マンは、「あの商品を、こんなお客様に提案してみたい」とイメージしています。でも、なかなか
忙しくて、見込み客を見つけるのは容易ではありません。そこで、DMを出してみたり、飛び込み営業をし
てみたり、時間とコストをかけて見込み客を探そうと必死です。見込み客が多ければ、あとは営業マンの
腕次第。優秀な営業マンほど、多くの見込み客情報（マーケティング情報）を持っています。

ホームページは、24時間365日、無料で黙々と見込み客を探してくれます。
正確には、お客様自身があなたのホームページを見つけてくれます。もっと真剣にホームページ更
新を考えてみませんか？　ホームページはもう一人の営業マンです。

あなたの会社のホームページに、お客様の望む情報が載っているとしたら．．．。

問合せのメールか電話の1本もあるかもしれません。
仮に、そうしたお客様が月に1000名もいるとしたら．．．。黙っていても何名かは見込み客に
なりそうですね。（ちなみに月1000件のアクセスは少ない部類です。）

お客様はインターネットを活用しています。

あなたの会社のホームページに、お客様の望む情報がもし、 載っていない としたら。

逆に

㈱コンピュータ沖縄は、あなたの会社を応援します。


